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«Организация российского рынка технологий» 
1. Паспорт программы

Наименование программы: Программа организации российского рынка технологий и интеллектуальных продуктов (далее по тексту – Программа) 

Разработчики Программы: Феоктистов С.А., Ивлев А. Г. - Члены Московской сети консультантов по организационному развитию (Moscow OD Network).
Цели Программы: Создать многоуровневую систему коммерциализации научных достижений, управления оборотом идей (новаций), технологических решений и проектов, организовать в Российской Федерации рынок технологий и интеллектуальных продуктов, интегрировать его в мировой рынок технологий. 
Задачи Программы:
Создать биржу технологий и интеллектуальных продуктов для организации российского рынка технологий и интеллектуальных продуктов, интеграции в мировой рынок технологий.
Создать сетевой механизм (инновационную сервисную сетевую компанию) для: 
- мониторинга и удовлетворения потребностей предприятий и организаций в развитии, модернизации, инновационных технологиях и решениях;     

- отбора и доведения перспективных научных разработок, методик и идей до полезного применения в экономике, социальной сфере, образовании и спорте;

- интеграции и согласования норм и стандартов участников инновационных процессов;

- отбора, подготовки и передачи продуктов для реализации через биржевой механизм.
Организовать управление процессами оборота идей, технологий и проектов, взаимодействием инновационной сети и биржи на рынке технологий.
Описание результата: Создана и функционирует на рынке технологий вертикально и горизонтально интегрированная структура в составе биржи технологий и региональной инновационной сервисной сети.  

Способ реализации Программы: Проектный. В составе программы два самостоятельных, связанных конечной целью проекта. Проекты могут реализовываться как последовательно, так и параллельно. Предпочтительным является вариант параллельной реализации проектов, единым ключевым составом владельцев проектов.
Сроки реализации Программы: 2010 – 2012 г.г.
Основные исполнители программы: (разработчики и привлеченные партнеры)

Управление Программой: (определить коллегиально с участием инвестора)
Система организации контроля над исполнением Программы: (определить коллегиально окончательным составом участников Программы).
2. Актуальность задач и краткое описание рынка технологий.
Научно-технический прогресс не только произвел переворот в структуре международного разделения труда, но и расширил сферу его развития, привел к появлению новой формы международных экономических отношений - международного научно-технического и производственного сотрудничества.

Международный обмен технологиями известен с начала ХХ в., но формирование мирового рынка технологий произошло в 50—60-е гг. Именно к этому времени объем международных коммерческих операций с технологиями превзошел масштабы национального обмена.

Среди особенностей, характеризующих современный мировой рынок технологий можно выделить следующие:

1. Это один из наиболее интенсивно развивающихся мировых рынков, по темпам развития технологический обмен одерживает верх над традиционными мирохозяйственными потоками товаров и капитала.

2. Мировой рынок технологий развит лучше, чем национальный. Главную роль в этом процессе играют Транснациональные корпорации, создавшие специальный механизм совместного использования результатов НИОКР материнскими и дочерними компаниями.

3. Технологический разрыв между странами, находящимися на разных ступенях экономического развития, определяет минимум двухуровневую структуру рынка технологий:

- высокие технологии, обращающиеся преимущественно между промышленно развитыми странами;

- средние и низкие технологии могут быть новыми для рынка развивающихся и трансформирующихся стран и предметом технологического обмена между ними.

4. Высокая концентрация технологических ресурсов в небольшом числе государств. 

5. Степень монополизации мирового рынка технологий выше, чем мирового рынка товаров. Транснациональные компании контролируют половину внешней торговли стран, в области технологий. Уровень монополизма составляет 80%. В настоящее время из существующих пятидесяти, определяющих развитие земной цивилизации макротехнологий, на долю США приходится примерно 22, Германии — 11, Японии — 8, Англии и Франции — по 3-4, на долю остального мира приходится лишь по 2-3 макротехнологии. 

6. Обмен технологиями строится не на случайных и эпизодических сделках, а имеет заранее подготовленный характер (в связи со стратегическими целями материнских компаний).

7. Мировой рынок технологий имеет специфическую нормативно-правовую базу (например, Международный кодекс поведения в области передачи технологий), а также международные органы регулирования: Комитет ЮНКТАД по передаче технологий, Совещание специалистов по безопасности и технологиям, Всемирная организация интеллектуальной собственности и др.

Рассматривая международный технологический обмен, как сложившуюся международную практику экономических отношений между иностранными контрагентами по поводу использования результатов научно-технической деятельности, имеющих научную и практическую ценность, мы должны признать, что Россия не является на сегодняшний день, его активным участником. Доля России на мировом рынке высокотехнологичных товаров недопустимо низкая, в 2009 году она составляла около 1%.

В 2009 году Россией было заключено более 600 соглашений по технологиям экспортного характера и около 300 соглашений по импорту. При этом в российском экспорте большую часть составили научные исследования, а в импорте промышленные технологии уже используемые в мировом производстве. 

Многие аналитики и крупные научные руководители утверждают, что данное положение вызвано отсутствием средств у российских разработчиков на доведение своих новых технологий до коммерческого использования результатов разработок.
Разработчики Программы не ставят целью делать (предлагать вниманию) глубокий анализ причин такого положения России на международном рынке технологий.  Однако, мы убеждены, что отсутствие финансов является значимым, но не определяющим фактором.
В российском рынке технологий отсутствует система. Попытки организовать рынок технологий и интеллектуальной собственности, в том числе и через биржевые инструменты, ограничены организацией инновационных фондов. Целью компаний работающих на рынке технологий является управление финансами. Интеллектуальный капитал по факту остается за рамками рынка и рассматривается только в качестве повода для организации финансовых потоков. Таким образом, объективно являясь системообразующим элементом рынка технологий, интеллектуальный капитал не присутствует в целях организаторов инновационных процессов. Это обстоятельство не позволяет рассматривать российский рынок технологий как рынок инноваций.
Инновация определяется как результат инвестирования в разработку и получение нового знания, идеи по обновлению сфер жизни людей (технологии; изделия; организационные формы существования социума, такие как образование, управление, организация труда, обслуживание, наука, информатизация и т. д.) и последующий процесс внедрения (производства) этого, с фиксированным получением дополнительной ценности (прибыль, опережение, лидерство, приоритет, коренное улучшение, качественное превосходство, креативность, прогресс).

Таким образом, необходимы как минимум этапы: инвестиции – разработка – внедрение -  получение качественного улучшения (полезного продукта). 
Российский рынок технологий выстроен по схеме: разработка – инвестиция. Таким образом сервисные и финансовые компании заинтересованы в обслуживании промежуточного состояния инновации путем предоставления финансовых средств на реализацию разработок. Далее их интересы с новаторами не совпадают. Существующие сервисы, в том числе и консалтинг в основном обслуживает задачу «упаковки» идеи под стандарты инвестора.
Отсутствие системы перевода новации в инновацию, защищающую авторские права, также является характерной чертой российского инновационного пространства. Крупные инноваторы (компании) активно применяют не рыночные методы перехвата (захвата) прав на разработки.  
На наш взгляд, на сегодняшний день, существенным препятствием для успешных инновационных решений является отсутствие в среде научных организаций специалистов, профессионально занимающихся продвижением открытий и изобретений в среду их применения. Кроме этого, большую негативную роль играет субъективный фактор – позиции руководства научных учреждений. Риск потерять государственное финансирование при выходе научных учреждений в сферу хозяйственных отношений с предприятиями при отсутствии механизмов внедрения, является для многих руководителей недопустимым.  В то же время, не бюджетное финансирование научных разработок при отсутствии системы обеспечения их полезной реализации – мероприятие более чем рискованное. Таким образом, мы подчеркиваем, что в рыночных отношениях наличие и достаточность финансирования разработок и проектов прямо зависит от гарантий и перспектив их реализации на рынке технологий.
Главным образом коммерциализация российских изобретений осложняется отсутствием механизмов организующих оборот идей и технологий, разрывом между исследовательскими институтами, производственными и торговыми предприятиями, финансовыми ресурсами, неразвитостью практики правовой защиты авторских прав и прав на интеллектуальную собственность. 

Необходимость интеграции российских разработчиков и производителей высокотехнологичной продукции по представлению своих интересов на российском и мировом рынке сейчас ощущается не только на уровне организаций-разработчиков и производителей, но заявлена Правительством Российской Федерации как приоритетное направление в социально-экономическом развитии Российского государства.
Как основной способ обеспечения прорывных экономических результатов руководство страны предлагает инновационный путь развития. В этой связи, создание механизмов, инфраструктуры, разработка нормативно-правовой базы для обеспечения коммерческого оборота новаций, в том числе и материально-технического, приобретает актуальный и, в тоже время, инновационный характер. 
Наличие данных факторов, актуальная и объективная потребность их преодоления, профессиональный опыт разработчиков Программы, а также опыт их участия в реализации развернутого в 2009 году проекта «Национальная инновационная система» определили суть предлагаемой Программы. 
Предложение создать многоуровневую систему коммерциализации научных достижений,  организовать в Российской Федерации рынок технологий и интеллектуальных продуктов, по сути, является предложением создать новые для российского рынка технологии организации оборота идей, технологий и проектов, устойчивые коммерческие связи разработчиков, венчурного капитала и производителей продукции, среду выращивания и выпуска в жизнь новаций. 

Мы предлагаем путь организации рынка технологий в России, его последующую интеграцию в международный обмен технологиями и сотрудничество на этом пути. 
При этом, рассматривая тенденции и специфику и международного рынка, и российского в целом, разработчики Программы понимают, что предложенный путь в масштабах проблем инновационного развития всей России – тропа проводника. Однако, актуальность проблем, их масштаб, а также отсутствие на рынке аналогов, позволяет рассматривать цели и задачи Программы, как перспективные и привлекательные с коммерческой точки зрения.  

Мы видим следующие актуальные и объективные предпосылки научно-технического обмена на уровне фирм, предприятий и организаций:
1. Повышение порога ресурсов, необходимых для решения конкретных научно-технических проблем.

2. Узость, отсталость материально-технической базы отдельного предприятия, НИИ, НПО.
3. Преобладание морально и физически устаревшей производственной базы и технологий в отраслях, ведомствах, предприятиях и организациях. 

4. Неподготовленность имеющихся производственных систем к использованию новых технических решений.

5. Несоответствие полученных научно-технических результатов стратегии развития предприятия.

6. Новые стратегические возможности, открывающиеся в результате участия в передаче технологии.

7. Экономические выгоды выпуска импортозамещающей продукции.

8. Несоответствие выпускаемой продукции актуальным и перспективным потребностям рынка.

9. Наличие перспективных технологий пригодных для тиражирования.

10. Наличие свободного высококвалифицированного кадрового ресурса.
11. Наличие венчурного капитала.
Как особенно значимыми, мы выделяем научно-технический обмен и сотрудничество для технологически ориентированных предприятий и организаций, сделавших ставку на высокую конкурентоспособность выпускаемой продукции и предоставляемых услуг, импортозамещение, а также для тех, кто выбирает стратегии «выпускать не то, что относительно дешевле или качественнее, а то, что больше никто (пока) выпускать не может».

Усиление интеграционных процессов в экономических и социальных сферах сотрудничества стран СНГ, наличие традиционных связей научных учреждений и авторитет российских ученых актуализирует задачи вывода научного, технологического и кадрового потенциала России на международный рынок. 

Анализируя исходные условия для реализации Программы, мы отмечаем, что в российском рыночном пространстве существует спектр нереализованных направлений, наличие спроса основанного на следующих объективных и актуализированных целесообразностях:

Экономическая целесообразность передачи (экспорта) технологии обусловлена тем, что он есть:

1. средство увеличения дохода: при отсутствии условий реализации новой технологии в форме производства и сбыта той или иной продукции, ее можно реализовать в качестве самостоятельного продукта;

2. форма борьбы за товарный рынок. Первоначально из-за отсутствия капитала выпуск и реализацию продукта трудно организовать в достаточных количествах, но покупатели в других регионах будут уже знакомы с товаром;

3. для международных обменов это способ обойти проблемы экспорта товара в материальной форме, т.к. отсутствуют проблемы транспортировки и сбыта продукции, таможенные барьеры;

4. средство расширения товарного экспорта, если заключается лицензионное соглашение, предусматривающее поставку оборудования, материалов, компонентов;

5. способ установления контроля над зарубежной (региональной) фирмой через такие условия лицензионного соглашения, как объем выпуска товаров покупателем лицензии, участие его в прибылях, контроль за техническими условиями производства и др.;

6. способ обеспечения доступа к другому новшеству через перекрестное лицензирование фирм;

7. возможность более эффективного совершенствования объекта лицензии с участием партнера-покупателя.

Экономическая целесообразность импорта технологий в том, что он есть:

1. доступ к новшествам высокого технического уровня;

2. средство экономии затрат на НИОКР, в том числе, и во времени;

3. средство уменьшения расходов на товарный импорт и одновременно средство привлечения национального капитала и рабочей силы;
4. условие расширения экспорта продукции, выпускаемой по зарубежным технологиям: во многих странах доля изделий, выпускаемых по лицензиям, в валютном экспорте превышает долю национальных изделий.

Экономическая целесообразность организации российского рынка технологий обусловлена тем, что: 

1. Неорганизованность российского рынка технологий позволяет получить преимущества и временную монополию во внедрении инновационных решений в его организацию. 
2. Активная поддержка инновационных инициатив в России (правительственная, политическая, общественная), разработка новых механизмов, в том числе и правовых, организации и обеспечения инновационных процессов, даёт дополнительные ресурсы для продвижения идеи и реализации Программы
3. Вне рыночных отношений на сегодняшний день находятся научные учреждения РАН, отраслевые и ведомственные НИИ. Разработка и внедрение механизмов коммерциализации их научных разработок позволит вывести на рынок нематериальные активы и финансы в достаточно серьезных объемах.

4. Наличие  в России основных элементов для организации таких сегментов рынка технологий, как:
· рынок патентов и лицензий;
· рынок наукоемкой технологической продукции;
· рынок высокотехнологичного капитала; 
· рынок научно-технических специалистов.
5. Динамизм и выгоды лицензионной торговли
· приобретение лицензий и сопутствующих инжиниринговых услуг ускоряет технический прогресс предприятий на 7- 8 лет;

· покупка лицензии позволяет снизить затраты на собственные НИОКР;

· каждый доллар, затраченный на приобретение лицензии, дает экономический эффект в 3 - 6 долларов (в зависимости от страны и без учета фактора времени), а в Японии - 16 долларов;

· экономический эффект от использования лицензий в течение срока действия лицензионных соглашений в 10 раз превышает расходы на их приобретение.

3. Биржа технологий и интеллектуальных продуктов (название проектное)
Цели: 
Создать биржу технологий и интеллектуальных продуктов.

Организовать российский рынок технологий и интеллектуальных продуктов с последующей его интеграцией в мировой рынок технологий.

Принцип организации: Частноправовой тип.
Новизна: Аналогов по целям и задачам с России нет. (Справка прилагается)
Задачи (основные функции) биржи:
1. Организация рынка технологий с помощью биржевого механизма: 

· обеспечение спроса на технологии; 
· обращение титулов собственности, контрактов на поставку технологий;

2. Товаропроводящая функция - покупка и продажа реального товара 

3. Стабилизирующие функции: 
· обеспечение ликвидности и оптимального распределения технологических и интеллектуальных продуктов на рынке; 
· стабилизация цен и издержек, денежного обращения и облегчение кредита;
·  предоставление обеспечения ссуд; 
· выравнивание спроса и предложения; 

4. Обеспечение гласности заключения сделок, публичное установление цен, (биржевая котировка). 
5. Информационная деятельность биржи.

6. Выработка товарных стандартов.

7. Регистрация марок фирм, допущенных к биржевой торговле. 

8. Стандартизация типовых контрактов.
9. Урегулирование всевозможных споров и разногласий между сторонами - арбитражная деятельность.
10. Организация торгов (в электронном виде с использованием специализированных программ). 
11. Учет заключённых сделок. 
12. Организация и гарантия расчётов. 
13. Обеспечение механизма «поставки против платежа».

1. Источники дохода: 

2. Комиссионный сбор с каждой заключённой сделки - основной источник доходов.

3. Другие источники:

· членские взносы;

· плата за доступ к торгам;

· оплата за услуги и информацию.

Товары и Услуги: 
1. Лицензии: 
· патентные;  
· беспатентные «ноу-хау»; 

· производственный и деловой франчайзинг;
2. Контракты на поставку воплощенных технологий.
3. Контракты на работу специалистов, в т.ч. научно-производственных коллективов.

4. Предоставление обеспечения ссуд.

5. Информационные услуги.

6. Услуги по организации и гарантии доставки.

7. Правовые услуги.

8. Сервисные услуги. 

Нормативно-правовое регулирование деятельности: 
1. Закон РФ от 20 февраля 1992 г. N 2383-I "О товарных биржах и биржевой торговле" (с изменениями от 24 июня 1992 г., 30 апреля 1993 г., 19 июня 1995 г., 21 марта 2002г., 29 июня 2004 г., 26 декабря 2005 г., 15 апреля 2006 г.). 
2. Нормативные акты, принимаемые самой биржей:
· Устав биржи; 
· Правила биржевой торговли; 
· Положение о биржевой арбитражной комиссии и о порядке рассмотрения споров.
Способ развертывания: 
1. Презентовать идею с целью - найти стратегического партнера(ов), источники финансирования.
2. Создать проектную группу. 

3. Разработать проект. 

4. Утвердить проект, исполнителей, систему контроля, бюджет проекта.

5.  Реализовать план (проект).
4. Инновационная сервисная компания «Проводник» (название проектное)

Цели: Создать сетевой механизм  

- коммерциализации научных достижений; 

- удовлетворения потребностей предприятий и организаций в инновационном развитии (инновационных технологиях и решениях);     

- доведения перспективных научных разработок, методик и идей до полезного применения в экономике, социальной сфере, образовании и спорте;

- интеграции и согласования норм и стандартов участников инновационных процессов. 

Новизна: Аналогов по целям и функциям (набору услуг) на российском рынке нет.
Задачи (функции):

1. Создание сетевой структуры для организации рыночного оборота интеллектуальных продуктов (идей, разработок, проектов, технологий).

2. Разработка и внедрение технологии организации рыночного оборота интеллектуальных продуктов (идей, разработок, проектов, технологий).

3. Организация сотрудничества (деловых связей) разработчиков, производителей полезной продукции и услуг, финансовых организаций на основе согласованных принципов и норм отношений.

4. Формирование механизмов финансирования инновационных проектов.
5. Отбор и доведение перспективных научных разработок, методик и идей до полезного применения в экономике, социальной сфере, системе образования, физической культуры и  спорта. 

6. Мониторинг потребностей предприятий и организаций в инновационном развитии, подбор, разработка эффективных решений и партнеров.

7. Создание и ведение электронной информационной базы, электронной системы коммуникаций между участниками инновационных процессов.

8. Консультационное сопровождение инновационных процессов.

9. Правовое сопровождение инновационных процессов.

Услуги:

1. Для носителей инновационных предложений (научные, научно-производственные, образовательные предприятия и учреждения, физические лица):
1.1.  Организация и проведение экспертизы  инновационных продуктов на достижимость, применимость, рентабельность и т.п.
1.2.  Предпродажная подготовка интеллектуальных продуктов (организация изготовления образцов продукции, экспериментальных установок, полевых испытаний, патентование). 
1.3.  Организация презентаций, участия в выставках.  
1.4.  Разработка бизнес-планов, инвестиционных проектов. 
1.5. Подбор партнеров, заказчиков, инвесторов. 
1.6.  Привлечение специалистов (экономистов, маркетологов, дизайнеров, консультантов). 
1.7.  Координирование и кооперирование НИОКР. 
1.8.  Организация совместных НИОКР через создание научно-производственных коопераций (консорциумов).
1.9.  Организационно-консультационное и правовое сопровождение процессов разработки и внедрения интеллектуальных продуктов на рынок.
1.10. Продвижение предложений на рынке технологий и интеллектуальных продуктов.

2. Для носителей потребностей в инновационных решениях (субъект федерации, муниципальное образование, отрасль, предприятие, учреждение, физическое лицо):
2.1.  Оценка инновационных потребностей.
2.2.  Разработка рекомендаций и предложений возможных инновационных решений актуальных потребностей. 
2.3.  Отбор в соответствии с требованиями заказчика перспективных инновационных предложений, технологий, бизнес-планов, инвестиционных проектов, партнеров, заказчиков, инвесторов. 
2.4.  Организационно-консультационное и правовое сопровождение процессов внедрения технологий и интеллектуальных продуктов на рынок, реконструкции и модернизации предприятий.
2.5.  Продажа воплощенных технологий. Организация инвестиций, лизинга.
2.6.  Инжиниринг.
2.7.  Организация портфельных инвестиций, в том числе создание совместных предприятий, если они сопровождаются потоком инвестиционных товаров.
2.8.  Готовый бизнес. 
3. Для финансовых фондов и организаций: 
3.1.  Отбор, разработка инвестиционных проектов, бизнес-планов в соответствии с требованиями инвестора.
3.2.  Формирование инвестиционных портфелей.
3.3.  Подбор партнеров. 
3.4.  Предоставление информации о наличии инновационных предложений и разработок.

Источники дохода:  

1. Оплата услуг, в том числе оплата за абонентское обслуживание.

2. Оплата за доступ к электронной базе данных и информации.

3. Оплата за размещение рекламы на интернет-ресурсе компании. 

Способ развертывания:
1. Презентовать идею с целью - найти источники финансирования и подобрать партнёров.
2. Создать проектную группу.

3. Разработать проект.

4. Утвердить проект, исполнителей, систему контроля, бюджет проекта.

5. Реализовать план (проект).

6. Организовать взаимодействие с центральными и региональными структурами проекта «Национальная инновационная система».
	Приложение № 1

	к Концепту Программы организации российского рынка 

технологий и интеллектуальных продуктов


Справка 

о биржах России

1. Российские фондовые биржи 

Основную роль в биржевой жизни России играют только две фондовые биржи: Московская межбанковская валютная биржа (ММВБ) и Российская товарно-сырьевая биржа (РТС).
Московская межбанковская валютная биржа (ММВБ)

         Крупнейшая биржа России, организующая торги как валютой, валютными фьючерсами, так и ценными бумагами и срочными контрактами. 
         Единственная биржа в России, на которой обращаются государственные облигации РФ (ГКО-ОФЗ); 
         Является крупнейшей биржей по объему торговли акциями, в том числе посредством интернет-трейдинга (торги акциями начались в марте 1997г., в 1999г. - первые торги через интернет); 
         Первая из бирж начала размещать корпоративные облигации (в середине 1999 года). В 2002 году на бирже начали обращаться российские еврооблигации. 
Наряду с акциями сейчас это основная биржа и по торговле облигациями. Развивает срочный рынок.
         К торгам на ММВБ предоставляют доступ региональные биржи: 
         Санкт-Петербургская валютная биржа (СПВБ) 
         Ростовская Валютно-фондовая биржа (РВФБ) 
         Уральская Региональная валютная биржа (УРВБ) 
         Самарская валютная межбанковская биржа (СВМБ) 
         Нижегородская валютно-фондовая биржа (НВФБ) 
         Сибирская межбанковская валютная биржа (СМВБ) 
         Азиатско-Тихоокеансая межбанковская валютная биржа (АТМВБ) 
         

Фондовая биржа РТС (Российская Торговая Система)
Фондовая биржа РТС - одна из крупнейших фондовых бирж России и Восточной Европы. Предоставляет услуги по торговле ценными бумагами (акции, облигации, паи) и производными финансовыми инструментами (фьючерсы и опционы) на основе самых современных технологий мирового уровня, обеспечивающими высокую надежность проводимых операций.
Российская товарно-сырьевая биржа действует как закрытая. Это  означает, что действовать на ней могут только брокеры. Биржа является акционерным обществом. Каждый акционер имеет право владеть  только  одной акцией и иметь один голос на собрании акционеров. Среди акционеров есть иностранные фирмы и граждане. Основные направления в деятельности  РТС -  это  оптовая  торговля и котировка цен. Доходы биржи и ее акционеров формируются за счет отчислений от прибыли брокерских  контор  (0,3% от суммы  заключенных сделок). Важнейшее значение этой биржи в том,  что с ее помощью возможно включение отечественных предприятий в мировую торговлю. РТС задействована  в  приватизации   государственных   убыточных предприятий. Брокерские
конторы  вкладывают  средства в развитие их для последующей перепродажи в собственность будущим акционерам.  

ОАО «РТС» является лидером в России по включенным в Котировальные списки акциям – включено более 110 бумаг. Всего на бирже представлено порядка 2300 ценных бумаг более 1700 эмитентов. Индекс РТС – основной индикатор фондового рынка России, рассчитываемый на основе 50 акций наиболее капитализированных российских компаний.
Рынок фьючерсов и опционов РТС FORTS – крупнейшая в Восточной Европе площадка по торговле производными финансовыми инструментами. Располагает самой широкой в России линейкой инструментов, в том числе товарных,  – 50 контрактов (33 фьючерс и 17 опционов) на акции и облигации российских эмитентов, Индекс РТС, ОФЗ, нефть, золото, серебро, платину, палладий, сахар, валюту.
 В 2009 года начал работу рынок акций RTS Standard. 

Основные характеристики: 
· Отсутствие 100% преддепонирования 
· Расчеты на Т+4 

· Валюта котирования и расчеты по сделке – Рубли РФ Центральный контрагент – сторона по каждой сделке 

· Совместное маржирование с позицией на срочном рынке FORTS 
· Единая денежная позиция с рынком FORTS 


Другие биржи:

1.  Санкт-Петербургская валютная биржа (СПВБ)                                                                                                           На СПВБ происходят торги субфедеральными облигацими г. Санкт-Петербурга.
2.  Фондовая биржа Санкт-Петербурга (ФБ СПб)                                                                      Развивает "биржевой форекс" - торговлю фьючерсами на валютные пары, как альтернативу российским ДЦ. 

3.  Биржи, торги на которых в застойном состоянии по сравнению с вышеперечисленными. Среди них: 

· Московская фондовая биржа (МФБ)  
· Екатеринбургская фондовая биржа (ЕФБ)  
· Сибирская межбанковская валютная биржа (СМВБ) Только предоставляет доступ к торгам в секциях государственных ценных бумаг и корпоративных ценных бумаг ММВБ. Является разработчиком популярной системы интернет-трейдинга QUIK. 
· Нижегородская валютно-фондовая биржа (НВФБ) Предоставляет доступ к торгам государственными и корпоративными цеными бумагами на ММВБ. Является разработчиком популярной системы интернет-трейдинга ИТС-Брокер.  
· Красноярская универсальная товарно-фондовая биржа ТРОЙКА 
· Самарская валютная межбанковская биржа (СВМБ) 
· Ростовская валютно-фондовая биржа (РВФБ) 

· Уральская региональная валютная биржа (УРВБ) Центральная российская универсальная биржа
Российские Инновационные биржи, биржи технологий:

1. Электронная биржа инновационных проектов (г. Екатеринбург)

Создана по заказу Комитета по развитию малого предпринимательства Свердловской области в рамках реализации Областной государственной целевой программы «Государственная поддержка малого предпринимательства и развитие ее инфраструктуры в Свердловской области» на 2006-2008 годы.

Уральский региональный центр трансфера технологий совместно с Комитетом по развитию малого предпринимательства Свердловской области, в рамках реализации  Областной государственной целевой программы «Государственная поддержка малого предпринимательства и развитие ее инфраструктуры в Свердловской области на 2006-2008 годы», приглашает к сотрудничеству малые и средние инновационные предприятия, авторов изобретений, владельцев патентов и авторских прав для коммерциализации своих разработок. 

Инноваторы на бесплатной основе могут размещать информацию о своих инновационных проектах и технологиях на сайте. Так же приглашаются к сотрудничеству потенциальные инвесторы (венчурные фонды, бизнес-ангелы, инвестиционные компании и коммерческие банки) для поиска и отбора инновационных проектов с целью их возможного инвестирования. 

2. Биржа для инноваций – проект ФБ ММВБ (г. Москва) 
Более двух лет назад на Фондовой бирже ММВБ был запущен Сектор инновационных и растущих компаний. 

Это "мини" на площадке большой биржи. Она использует инфраструктуру, технологии и репутацию биржи, но при этом обладает неким набором специфических правил, направленных на облегчение доступа на этот рынок молодых быстрорастущих компаний. На базе этого сектора (ИРК), по замыслу авторов проекта, должен быть создан «совершенный и глобальный инструмент - рынок инноваций и инвестиций (РИИ)». Предложена трехуровневая система, где самая высшая ступенька - сектор ИРК для достаточно зрелых инновационных компаний и где будут использованы все биржевые технологии. Вторая ступень - Сектор ИРК-2 (площадка частных размещений). Здесь более молодые компании будут размещаться среди узкого круга квалифицированных инвесторов, фондов и частных лиц. Третий сегмент - информационный board, позволяющий привлекать финансирование для молодых и растущих компаний, которые пока не готовы к размещению и обращению на полноценном публичном рынке. Одна из задач проекта - обеспечить связь рынка с государством, создать механизмы по государственному стимулированию инвестиций в инновации.

Это проект интересен не только для фондов, но и для частных лиц, которые обладают свободным капиталом, получили опыт работы на публичном рынке и хотят попробовать себя на альтернативном рынке инвестиций.

Риски планируется понижать за счет системы страховочных механизмов, дополнительных требований к раскрытию информации, корпоративному управлению и т.п. 

3. Универсальная Инновационная Биржа (г. Оренбург) 
Первая в России Создана в 1999 году с целью вовлечения в оборот нематериальных активов (НМА):
- открытий
- изобретений
- Ноу-хау
и других объектов интеллектуальной собственности (ИНСО).
Цель: Привлечение в инновационный процесс инвесторов с целью создания венчурных предприятий и продвижения в России и за рубежом высоких технологий.

Президент Универсальной Инновационной биржи А.И. Завершинский:
 «наша главная задача на данном этапе подготовить равных нашего уровня интеллекта и рассудка потребителей, для того чтобы у них возникла великая нужда в нас, новаторах, иначе дальше новаторского производства новаторство не продвинется.
    Поскольку реально у новаторов такого рода заказчиков много, и самые малые из них находятся на региональном уровне, как первые лица конкретного Оренбуржья, для разгрузки новаторов от вспомогательной работы и была учреждена единственная в России и СНГ Универсальная Инновационная Биржа. Она учреждена для передачи на законной основе новшеств от производителя к потребителю, формирования между ними согласия, как основы будущих успехов, создания постепенно необходимых условий для плодотворной работы новаторов, сложением их возможностей». 

Виды деятельности:
1. Инновационная деятельность.
2. Инновационное предпринимательство.
3. Внедрение высочайших социальных технологий.
4. Проектирование и создание венчурных предприятий.
5. Покупка и продажа продуктов интеллектуальной деятельности:
    • НОУ-ХАУ; 
    • патентов на изобретения; 
    • изобретений; 
    • новейших промышленных технологий и изделий; 
    • уникальных научно-исследовательских и экспериментальных установок (объектов). 

База данных:
1. Фундаментальные исследования межведомственного характера, универсальное социальное новаторство (лидерство).
2. Информационные технологии и электроника.
3. Производственные технологии. 
4. Новые материалы и химические продукты.
5. Технологии живых систем.
6. Транспорт.
7. Топливо и энергетика.
8. Экология и рациональное природоведение.

4. Инновационная биржа ИНТЕЛИК (электронная) 2003 г.
Предложения для инвесторов на 20.03.2010 г.:

Научно-технические - 0

Дизайнерские - 0

Компьютерные программы - 0

Товарные знаки - 0

Прочее - 0

Предложения (потребности) от инвесторов:

Технология повышения живучести пальм, растущих на территории ОАЭ, Системы опреснения морской воды.

5. Биржа инноваций Чувашской республики (г. Чебоксары) 

Функции: информационно-методическое, консультационное и экспертное обслуживание субъектов инновационного предпринимательства, интернет-биржа.

Основные выводы:

В представленных «биржах технологий» ничто не соответствует понятию «биржа».

По системе организации и позиционирования на рынке компании, называющиеся «биржами технологий», «инновационными биржами» и т.п. представляют собой электронные магазины и базы данных о новациях, агентов новаторов. Система (способы) их работы на рынке подчинены удовлетворению мотиваций новаторов и не ориентированы на мотивации инноваторов. Практически ни одна из так называемых бирж не работает с инноваторами. Это системная ошибка или концептуальное заблуждение относительно оценки наиболее актуальных проблем в инновационных процессах. Отсутствие в системе коммерческих отношений «инновационных бирж» реальных потребителей (заказчиков) новаций, игнорирование  мотиваций (потребностей) инноваторов объективно обрекает такие предприятия на неуспех. 
Так называемые «биржи технологий» имеют ряд существенных ограничений: региональный масштаб спроса и предложений, ограниченный круг фактических и потенциальных источников инвестиционных средств, масштаб потребностей и нормативные требования региональных инвестиционных фондов и финансовых организаций.

Наибольшим потенциалом для реального выхода на рынок технологий в качестве биржи имеет проект Фондовой биржи ММВБ. 
Однако в концепции проекта ФБ ММВБ мы фиксируем ту же принципиальную ошибку (принципиальное отличие от Программы), что характерна и для политики других компаний т.н. «инновационных бирж». Заявляя об инструменте для инноваций и инвестиций, они строят механизм для работы с инвестиционными фондами, т.е. механизм работы с деньгами, а не с технологиями. 

Таким образом, свой новый «глобальный инструмент» ФБ ММВБ изначально ориентируют на организацию и регулирование рынка инвестиционных фондов.
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